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��Su titular puede ser tanto una persona física Su titular puede ser tanto una persona física 
como una persona jurídica. como una persona jurídica. 
��Suelen amortizarse en períodos de entre 5 y 10 Suelen amortizarse en períodos de entre 5 y 10 
años.años.
�� Es un contrato formalizado entre dos partes: Es un contrato formalizado entre dos partes: �� Es un contrato formalizado entre dos partes: Es un contrato formalizado entre dos partes: 
prestamista y prestatario.prestamista y prestatario.
�� Es un contrato real: entrega del dineroEs un contrato real: entrega del dinero
�� Es un contrato mercantil: participa un Es un contrato mercantil: participa un 
empresarioempresario
�� Es un contrato de adhesión: lo tomas o lo dejasEs un contrato de adhesión: lo tomas o lo dejas
�� Es un contrato oneroso: operación no es Es un contrato oneroso: operación no es 
gratuitagratuita
��Las obligaciones de pago están aseguradasLas obligaciones de pago están aseguradas
�� Rige la mutua confianzaRige la mutua confianza





� Real
� Personal: atendiendo a la solvencia 
personal del beneficiario.personal del beneficiario.
� Pignoraticia: utiliza como garantía 
un capital depositado en la misma 
entidad financiera que nos concede el 
préstamo.
� Avales: capacidad pago titulares no 
está clara o garantías personales no son 
suficientes.
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�Contrato mercantil

�Contrato de adhesión�Contrato de adhesión

�Contrato oneroso

�Las obligaciones de pago están aseguradas 
a través de garantías

�Contratos en los que rige la mutua confianza

�El acreditado está facultado para realizar 
disposiciones hasta el límite total contratado y, 
correlativamente, abonos en restitución de las 
cantidades dispuestas.



Créditos a tipo fijo: el tipo de interés no varía con
ningún índice externo, sino que se mantiene constante
por todo el tiempo de la operación.

Créditos en cuenta corriente: límite de descubierto
que se otorga en una cuenta bancaria. Se documenta
mediante contrato o póliza.

Crédito concesionario: es el que un banco concede a
Créditos a tipo fijo variable: el tipo de interés es

constante durante un periodo determinado y en el
siguiente periodo varía de acuerdo a un índice externo,
generalmente el Euribor

Crédito concesionario: es el que un banco concede a
las empresas de venta de automóviles para financiar
su stock. El concesionario recibe una cantidad de dinero
similar a la que producirá la venta, depositando en el
banco la documentación de los vehículos. Cuando tiene
acordada la venta del vehículo, paga al banco, quién
libera la documentación.

Crédito de campaña: es el que se otorga en algún
momento del ciclo operativo de una empresa,
generalmente del sector agrícola. Presenta un menor
tipo de interés que un crédito normal a corto plazo, bien
por la existencia de algún tipo de subvención, bien para
captar la gestión de los pagos.



Créditos a tipo fijo: el tipo de interés no varía con
ningún índice externo, sino que se mantiene constante
por todo el tiempo de la operación.

Créditos a tipo fijo variable: el tipo de interés es
constante durante un periodo determinado y en el
siguiente periodo varía de acuerdo a un índice externo,
generalmente el Euribor
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Plazo de amortización: un año.
Llegado el vencimiento de la póliza de crédito se saldará la 
cuenta y, en su caso, se podrá renovar por otro año.

Cuotas: no tiene cuotas, el único compromiso es la 
devolución del capital al finalizar el contrato. devolución del capital al finalizar el contrato. 

Tipo de interés aplicable: el tipo de interés es más 
elevado que en los préstamos, pero solo se pagan intereses 
por las cantidades de las que se haya dispuesto.

Comisiones asociadas: de estudio, apertura, 
formalización, cancelación anticipada, etc.

Cancelación anticipada: En cualquier momento durante la 
vigencia de la póliza se podrán hacer devoluciones parciales 
o totales de los importes dispuestos.





�Tipos de interés superior interés superior al aplicable a 
las operaciones de préstamo.
�Gastos de tramitación elevadostramitación elevados. Se 

� posibilidad de disponer del capital disponer del capital 
estrictamente necesario,estrictamente necesario, con lo que los intereses 
pagados a la entidad financiera, pese a que el tipo de 
interés asociado es mayor, quedan optimizados�Gastos de tramitación elevadostramitación elevados. Se 

incurre en gastos de formalización de 
estudio, cancelación, etc. 
�Procedimiento de tramitación tramitación 
complicadocomplicado. Es necesaria la aprobación de 
la operación por un comité de la entidad 
financiera, así como la aportación de 
garantías adicionales en la mayor parte de 
los casos.
� Es relativamente fácil sobre sobre 
endeudarseendeudarse

interés asociado es mayor, quedan optimizados
�Los gastosgastos inherentes a la operación de crédito 
(comisiones e intereses) tienen la consideración de 
deducibles.deducibles.
� Únicamente existe la obligación de reembolsarreembolsar la 
totalidad concedida al finalizar el contrato finalizar el contrato de 
crédito
�Se puede reembolsar la totalidad antes del reembolsar la totalidad antes del 
vencimiento vencimiento del contrato sin penalización alguna.
� Puede pactarse su renovación automáticarenovación automática, sin 
necesidad de iniciar un nuevo proceso de 
negociación.



�Tipos de interés superior interés superior al aplicable a 
las operaciones de préstamo.
�Gastos de tramitación elevadostramitación elevados. Se �Gastos de tramitación elevadostramitación elevados. Se 
incurre en gastos de formalización de 
estudio, cancelación, etc. 
�Procedimiento de tramitación tramitación 
complicadocomplicado. Es necesaria la aprobación de 
la operación por un comité de la entidad 
financiera, así como la aportación de 
garantías adicionales en la mayor parte de 
los casos.
� Es relativamente fácil sobre sobre 
endeudarseendeudarse







� Plazo de amortización: 1-5 años
� Destinatarios: van dirigidos a determinadas personas 
o grupos sociales con características específicas o grupos sociales con características específicas 
previamente definidas por las entidades emisoras.
� Finalidad: destinados a determinadas finalidades, 
establecidas en los programas de financiación social
� Tipo de interés: el tipo de interés que remunera este 
tipo de operaciones habitualmente está por debajo de 
los precios de mercado y en algunos proyectos los 
microcréditos no implican remuneración para la entidad 
que los concede, siendo operaciones a tipo cero. 
� Comisiones: este tipo de operaciones, como norma 
general, no conllevan comisiones.













•la entidad de leasing se compromete a entregar el
bien que necesita la empresa, peropero nono aa susu
mantenimientomantenimiento oo reparaciónreparación..

• contrato de arrendamiento financiero de bienes
muebles.

• duración mínima de dos años
• valor residual del bien o precio de la opción demantenimientomantenimiento oo reparaciónreparación..
•El cliente queda obligado a pagar el importe del
alquiler durante toda la vida del contrato sinsin poderpoder
rescindirlorescindirlo unilateralmenteunilateralmente..
•Al final del contrato, el cliente podrápodrá oo nono ejercitarejercitar lala
opciónopción dede compracompra..

� arrendamiento de un bien durante un periodo,
revocablerevocable porpor lala empresaempresa..
Facilita el uso del bien arrendado a base de
proporcionarproporcionar mantenimientomantenimiento yy dede reponerloreponerlo a medida
que surjan modelos tecnológicamente más avanzados.

• valor residual del bien o precio de la opción de
compra suele coincidir con el importe de una cuota
mensual.

• consiste en la cesión en arrendamiento financiero
de un inmueble

• el objeto del arrendamiento es tan sólo para los
destinados a actividades productivas (se excluyen
las viviendas)

• El valor residual en este caso suele coincidir con el
valor de la parte no amortizada del bien



•la entidad de leasing se compromete a entregar el
bien que necesita la empresa, peropero nono aa susu
mantenimientomantenimiento oo reparaciónreparación..mantenimientomantenimiento oo reparaciónreparación..
•El cliente queda obligado a pagar el importe del
alquiler durante toda la vida del contrato sinsin poderpoder
rescindirlorescindirlo unilateralmenteunilateralmente..
•Al final del contrato, el cliente podrápodrá oo nono ejercitarejercitar lala
opciónopción dede compracompra..

� arrendamiento de un bien durante un periodo,
revocablerevocable porpor lala empresaempresa..
Facilita el uso del bien arrendado a base de
proporcionarproporcionar mantenimientomantenimiento yy dede reponerloreponerlo a medida
que surjan modelos tecnológicamente más avanzados.



Las operaciones de Leasing no admiten:

•Amortizaciones anticipadas.
• Cancelación anticipada

�Comisiones de apertura y estudios: 
porcentaje sobre el valor del bien a 
financiar.
• Cancelación anticipada
• Devolución anticipada del bien antes de la 
finalización del contrato. 

Las operaciones de Leasing sí admiten:

•Cambio de titularidad, mediante subrogación en 
el contrato, siempre y cuando el nuevo 
arrendatario sea empresario o profesional.
•Revisión en el importe de las cuotas, si se pacta 
un tipo de interés variable en el contrato. 

financiar.
�Carga financiera: intereses que devenga 
la operación. 
�Impuestos: las cuotas de leasing llevan 
IVA (21% - con excepciones - que se 
aplicará sobre los dos conceptos que 
forman parte de la cuota: amortización del 
bien y sobre la carga financiera). 



Selección 
activo

Adquisición  y 
puesta a 

disposición

Adquisición bien

Renovación de 
contrato disposición

Firma del 
contrato

Abono de las 
cuotas 

periódicas

Vencimiento 
del plazo

contrato

Entrega bien





� Producto de coste elevado respecto a 
otras fuentes de financiación.
� El empresario utiliza el bien soportando el 

� Financiación del 100 % del bien
� No necesario desembolso inicial 
�Financiación más accesible para Pymes que el crédito 
bancario tradicional.
�Tratamiento fiscal favorable, ya que además de ser � El empresario utiliza el bien soportando el 

riesgo de obsolescencia (en el leasing 
financiero).
� Los costes de financiación son normalmente 
más altos que en los préstamos.
� Los empresarios o profesionales sujetos al 
régimen de estimación objetiva (signos, 
índices y módulos) en el IRPF no se acogen a 
las ventajas fiscales del leasing.

�Tratamiento fiscal favorable, ya que además de ser 
un gasto deducible, se permite la amortización acelerada 
del bien.
�Mayor agilidad y rapidez en los procesos de 
tramitación y concesión.
�No supone un empeoramiento de la situación de 
endeudamiento de la empresa (no figura en balance)
� Flexibilidad en el establecimiento de las cuotas
�Evita al cliente el pago del IVA de la compraventa
� Puede adquirirse la propiedad bien pagando valor 
residual
� Disminuye el riesgo de obsolescencia del bien 
arrendado fomentando la renovación técnica.



� Producto de coste elevado respecto a 
otras fuentes de financiación.
� El empresario utiliza el bien soportando el � El empresario utiliza el bien soportando el 
riesgo de obsolescencia (en el leasing 
financiero).
� Los costes de financiación son normalmente 
más altos que en los préstamos.
� Los empresarios o profesionales sujetos al 
régimen de estimación objetiva (signos, 
índices y módulos) en el IRPF no se acogen a 
las ventajas fiscales del leasing.







� Servicio integral de alquiler de bienes
�A medio y largo plazomedio y largo plazo: los plazos más 
habituales se plantean en torno a tres 
años en bienes tecnológicos, y a cuatro años en bienes tecnológicos, y a cuatro 
en renting de vehículos. 
�� Sin opción de compraSin opción de compra
�Dirigido a particulares, profesionales y 
empresas.
� Con todos los servicios necesarios todos los servicios necesarios 
para el buen funcionamiento del bien. 
�Se utiliza para disponer del uso de 
bienes muebles



Renting tecnológico. 

•Rápida evolución tecnología

Renting de vehículos: cualquier tipo de 
vehículo, tanto para uso empresarial, profesional o 
particular, más servicios.•Rápida evolución tecnología

•Modalidad del renting de bienes de equipo, 
especialmente diseñado para equipos 
informáticos, hardware y software.

Ejemplo de bienes financiables: 
· Equipos informáticos. 
· Equipos ofimáticos. 

Los servicios incluidos más comunes Los servicios incluidos más comunes 
son: · Mantenimiento del equipo. · son: · Mantenimiento del equipo. · 

Seguro a todo riesgo. ·Seguro a todo riesgo. ·

particular, más servicios.

Renting de bienes de equipo: cualquier bien 
sujeto a obsolescencia con servicio integral incluido.

Fotocopiadoras · Equipos de televigilancia. · Carretillas 
elevadoras. · Grúas y carretillas industriales. · 
Máquinas y herramientas de producción. · 
Instrumental médico. 

Los servicios incluidos más comunes son: · Los servicios incluidos más comunes son: · 
Mantenimiento del equipo. · Seguro a todo Mantenimiento del equipo. · Seguro a todo 

riesgo. Consumiblesriesgo. Consumibles.



Renting tecnológico. 

•Rápida evolución tecnología•Rápida evolución tecnología
•Modalidad del renting de bienes de equipo, 
especialmente diseñado para equipos 
informáticos, hardware y software.

Ejemplo de bienes financiables: 
· Equipos informáticos. 
· Equipos ofimáticos. 

Los servicios incluidos más comunes Los servicios incluidos más comunes 
son: · Mantenimiento del equipo. · son: · Mantenimiento del equipo. · 

Seguro a todo riesgo. ·Seguro a todo riesgo. ·







� No existe opción de compra a favor 
del arrendatario al finalizar el contrato de 
arrendamiento.

� No se requiere realizar inversiones.
�No inmoviliza recursos de la empresa en bienes 
que necesitan continua renovación.
�No se refleja en el balance de la sociedad ni 

arrendamiento.
� Producto de coste elevado respecto de 
otras fuentes de financiación.
� No supone la propiedad del bien 
objeto del contrato.
� La cancelación anticipada puede 
suponer al arrendatario penalizaciones que 
pueden llegar al 50 % de las cuotas 
pendientes de liquidar.

�No se refleja en el balance de la sociedad ni 
como inmovilizado ni como pasivo (gasto de alquiler)
� Se eliminan los posibles desajustes entre los 
plazos de amortización legal y los de utilización real 
de un bien.
�La empresa elimina los costes variables 
(mantenimiento, seguro, etc.,) a cambio de un coste 
fijo mensual.
� Posibilita la adaptación ante cambios que exige la 
evolución tecnológica de los bienes existentes en 
el mercado.
� Gasto fiscalmente deducible.



� No existe opción de compra a favor 
del arrendatario al finalizar el contrato de 
arrendamiento.arrendamiento.
� Producto de coste elevado respecto de 
otras fuentes de financiación.
� No supone la propiedad del bien 
objeto del contrato.
� La cancelación anticipada puede 
suponer al arrendatario penalizaciones que 
pueden llegar al 50 % de las cuotas 
pendientes de liquidar.









�Tiene garantía jurídica 
de cobro con fuerza de cobro con fuerza 
ejecutiva.

�Es un título valor 
susceptible de 
transmisión vía endoso.



:
la entidad financiera, analiza el riesgo comercial del cliente, y si aprueba
la operación, le permite el descuento de efectos hasta el límite della operación, le permite el descuento de efectos hasta el límite del
importe de la línea de descuento concedida.

la entidad financiera estudia el descuento de un
efecto comercial de forma individualizada.

Dado su carácter circunstancial no es necesario instrumentalizarlo
mediante póliza de descuento.





� Costes Costes inicialesiniciales o de clasificación: o de clasificación: estudio del riesgo 
del cliente en cuestión. Suele incluir también la comisión de 
apertura.
��Costes de formalización: Costes de formalización: fedatario público ante el que ��Costes de formalización: Costes de formalización: fedatario público ante el que 
se formaliza la operación, normalmente mediante póliza o 
documento oficial. 
��Intereses: Intereses: se pagan por anticipado, y se calculan en 
función del 

del efecto.
��Costes de gestión de cobro Costes de gestión de cobro (comisiones, correo, IVA)
��Costes de devolución: Costes de devolución: en caso de impago (Comisión de 
impagado, Correo, Protesto)





Valor Nominal 10.000 €

Comisión Variable 
(10.000 x 2%)

200 €
(10.000 x 2%)

Intereses (10.000 x 
(60 x 7% /360))

116,7 €

Otros gastos fijos 6 €

Efectivo a cobrar 
por la empresa =

9.677,3 €



�Fácil acceso

� Permite cobrar anticipadamente � Permite cobrar anticipadamente 
créditos sin esperar al vencimiento, 
mejorando su tesorería

� Evita realizar las gestiones de cobro

� Fórmula de financiación accesible



� Instrumento financiero caro
� Pago anticipado intereses y 
comisiones derivadas
� Requiere estudio de riesgo 
comercial para aprobación
� Precisa de unas buenas previsiones 
de tesorería













�Debe comprender toda la facturación toda la facturación del cedente, por lo que éste se ve 
obligado a tener que ceder todos sus créditos frente a terceros. Evitar Evitar 
picarestapicaresta..
� Factor sí puede imponer limitacionespuede imponer limitaciones: temporales, sectoriales, � Factor sí puede imponer limitacionespuede imponer limitaciones: temporales, sectoriales, 
territoriales, cuantitativas…
�El cedente no puede tener tratos con ningún otro factorno puede tener tratos con ningún otro factor
�El contrato de factoring puede contemplar la oferta de distintos servicios:distintos servicios:

�Servicios administrativos:
� Investigación de la clientela
� Administración de cuentas
� Gestión de cobro de clientes.

�Servicios financieros
� Garantía de cobro (si morosidad o insolvencia asume el pago de 
los créditos a la empresa) salvo motivos comerciales
� Concesión de financiación: anticipo facturas



el 

. Se trata de un tipo de factoring muy cuando ambas partes (cedente y deudor) se . Se trata de un tipo de factoring muy 
similar al descuento comercial. 

por 
lo que éste adquiere la obligación de pagar al 
cedente el importe de los créditos cedidos, 
independientemente de si el deudor ha 
satisfecho o no la deuda.

Es el tipo de Es el tipo de factoringfactoring más común, pues ofrece más común, pues ofrece 
al cedente la garantía de cobro. al cedente la garantía de cobro. 

cuando ambas partes (cedente y deudor) se 
encuentren en un mismo país.

que el cedente (exportador) y el deudor 
(importador) se encuentren en diferentes 
países.



el 

,  por lo que el factor puede reclamar ,  por lo que el factor puede reclamar 
contra el cedente si el deudor no paga. Se 
trata de un tipo de factoring muy similar al 
descuento comercial. 

por 
lo que no puede reclamar contra el cedente 
aunque el deudor no pague.

Es el tipo de Es el tipo de factoringfactoring más común, pues ofrece más común, pues ofrece 
al cedente la garantía de cobro. al cedente la garantía de cobro. 



ForfaitingForfaiting FactoringFactoring
Servicios Financiación Financiación y otros

Bienes financiables Normalmente bienes de equipo Normalmente existencias, bienes intermedios y 
productos de consumo

Plazos Puede llegar hasta 7 años Rara vez excede de 180 díasPlazos Puede llegar hasta 7 años Rara vez excede de 180 días

Ámbito Normalmente operaciones de comercio exterior Operaciones interiores y de comercio exterior

Número de operaciones Se estudia caso por caso El limite se fija analizando al cliente importador

Recurso Sin recurso Con y sin recurso

Documentos Básicamente letras y pagarés No requiere documentos concretos

Relación con el exportador Esporádica o nula Habitual

Forma de disponer de la 
financiación

Por todo el importe o por una parte del mismo, 
fijado previamente

Flexible: una vez cedido el crédito puede 
disponerse de financiación en el momento que 
desee y por el importe elegido.









� Falta de confidencialidad de quienes son 
los clientes de una empresa, pues la lista se 
entrega al factor.

� Administrativas:
�Simplificación en la tarea de cobro a clientes
�Desplazamiento de un centro de costes (el de 
administración) a un tercero, permitiendo simplificar la entrega al factor.

�El coste es inicialmente alto, en comparación 
con otros instrumentos financieros o de gestión 
de cobro (pej descuento comercial)

�La empresa cedente depende de las 
clasificaciones de riesgo del factor. 

�El factor puede impugnar la cobertura de 
riesgo si existen reclamaciones de tipo comercial.

administración) a un tercero, permitiendo simplificar la 
estructura de la empresa. 
�Financeiras: 
�Sanear su cuenta de resultados al eliminar las 
provisiones por insolvencia(en el factoring sin recurso). 
�Eliminar reclamación del cobro al deudor 
(reclamación por vía ejecutiva, servicios jurídicos,...). 
�Mejorar su flujo de caja, al pasar cuentas de 
realizable a disponible.
� Mejorar la liquidez de la empresa. 
�Evitar el riesgo de déficit, que debería cubrir con 
deuda a corto.
�Reduce las necesidades de financiación ajena.
� Aumentar la capacidad de obtener financiación bancaria 



� Falta de confidencialidad de quienes son 
los clientes de una empresa, pues la lista se 
entrega al factor.entrega al factor.

�El coste es inicialmente alto, en comparación 
con otros instrumentos financieros o de gestión 
de cobro (pej descuento comercial)

�La empresa cedente depende de las 
clasificaciones de riesgo del factor. 

�El factor puede impugnar la cobertura de 
riesgo si existen reclamaciones de tipo comercial.









� La entidad financiera 

� Proveedor puede pedir � Proveedor puede pedir 
� Previo que gira sobre el 
volumen total de la factura adelantada
� Los proveedores obtienen 
� Posteriormente, en los plazos de vencimiento fijados, la 
entidad financiera 

por pago a proveedores a la empresa 
confirmadora.
� Y le cobra 

El Confirming es realmente un 
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