Crowfunding
Financiacion colectiva en clave
de participacion
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Crowfunding

| Origenes

En 1884 se estaba construyendo la Estatua de la
Libertad. Cuando el proyecto estaba a punto de
finalizar los promotores se quedaron sin fondos
para terminar; faltaba el pedestal.

El comité Americano para la Estatua de la
Libertad se puso en contacto con el editor
Joseph Pulitzer y éste convoco a los lectores

estadounidenses a donar dinero para terminar la
estatua.

La demanda aparecié en el New York World y en
menos de seis meses recaudaron mas de
100.000 dolares gracias a aportaciones de
125.000 personas, la inmensa mayoria de las
aportaciones fueron de menos de 1 ddlar.



Crowfunding

Claves del éxito

O El objetivo era claro: terminar el
pedestal de la estatua

Q Tenian construida una reputacion.
QHabia una inversion previa por parte de
quien solicitaba fondos: ya habia un Comité
Americano para la Estatua de la Libertad.

d Encontraron un influenciador clave:
Joseph Pultizer que les permitia llegar a una
base social.

O Utilizaron un medio local para llegar a los
donantes y pegado a la realidad para la que

se solicitaba la financiacion: el New York
\; -




Crowfunding

| ;Qué es?

El crowdfunding ha existido desde siempre
(construccion de catedrales, mezquitas o la
misma estatua de la libertad), pero...

équeé es lo que le ha elevado a la fama en los
ultimos anos?

avance tecnoloégico + crisis financiera



Crowfunding

| ;Qué es?

Financiacion Crowdfunding
Tradicional
Grandes cantidades de una Pequenas cantidades de

o pocas fuentes muchas fuentes



Crowfunding

/Qué es?

“micropatrocinio basado en la \
aportacion masiva de pequeiios pagos

que se gestionan a través de
plataformas que operan en internet.”

A cambio de esas aportaciones, los
“micropatrocinadores” reciben diversas
recompensas que define el promotor del
proyecto y que pueden ser de lo mas
variadas: merchandising, descuentos,
copias del producto finalizado, aparecer
en los créditos o incluso, participar en el

proceso de desarrollo del proyecto./




Crowfunding

Es el uso de capital aportado por un gran numero de inversores (individuos,
empresas, organizaciones, etc.) para financiar proyectos, aprovechando la facil
accesibilidad al capital y/o redes de amigos, familia o incluso desconocidos a traves
de Internet para atraer inversores, incrementando asi el potencial del emprendimiento.

| . :
PROCESO J“O’.. Generacion de une foe Financiacién colectiva "\,
f v Se puede tener un proyecto Se presenta el proyecto a )
en mente pere no un grupo g ¢
financiacién para llevarlo a personas/inversores, ! |
cabo por cuenta propla. :::;:dal:ﬁ q:;j pocran’ "
,{,PDREQUE TIENE que deseen.
XITO?

Sustituye

Elpago yla férmulas Carece de

recepcion de

Mo exisien

No requlere intermediarios

Faclimente

fuertes il daete tradiclonales farmalismos

accesible (salvo la

plataforma)

dé

invarsiones facll y rapido
financiacion
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El sueio de Kurt Braunghler era'@scribir cadaynianana una frase
en el cielo de Los Angeles.

i n

g La forma de conseguit

Pidio los usuarios de Kickstarterque le ayudasen a reuriir los

4.000 dolares que necesitaba.
1
A cambio de ellos, un piloto acrobético'e-scriﬂ en el aife

mensajes como «iOh Dios mio estoy volando!>», «Nubes 4ever>»,
«Los pedos de Dios>» o «¢Como se aterriza?>.

e i

Recaudo 6.820 dolares y llenod el cielo californiano de frases.




Hace unos anos, un usuario de
Twitter pidio al alcalde de Detroit
que dedicara una estatua al
personaje cinematografice
Robocops

Necesitaban 50.000 &,

En poco tiempo, 2.718 personas
aportaron mas de 67,000
ddlares, que han permitido
poner en marcha la construccion
de este homenaje.
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ST Noboru Bitoy pidio ocho @]@E@ﬁ@@ a través de
- Kic@tarter para comprar un burrito en un

restau.qit\e de su barrio.
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A cambio de
comerse el boc

acion, se comprometia
illo y,contar a skS inversores




Crowfunding

Personas que participan

0 Promotor del proyecto: Es la persona,
institucion, organizacion sin animo de lucro o

& cmpresa que pone en marcha una iniciativa de
] crowdfunding, y que pide a la multitud la

.4/ donacion o realizacién de una actividad.

0 Participante o donante: Es aquella
persona que decide voluntariamente realizar una
donacion o llevar a cabo una tarea enmarcada
dentro de un proyecto.

0 Las plataformas de crowdfunding

~que facilitan el encuentro entre el promotor y el
@nte.

—




Crowfunding

Caracteristicas

=Cuatro modalidades: Donacion,
“ Recompensa, Capital y Préstamo.

| =Se fija un objetivo de inversion y un
' plazo para conseguirlo.

*Normalmente, si no se cumple en el
plazo, no se recibe el dinero.

=Se conserva la propiedad sobre el
proyecto.

=La plataforma cobra un fee e, incluso

honorarios.
.



Crowfunding

| Tipos de crowfunding

AMODALITIDADES DE
CROWDFUNDING
J l

el .




Crowfunding

Recompensa

O Recibo algo a cambio de mi dinero” \

dCentrado en la preventa de algo, un libro,
un casco, un disco, una entrada, etc.

O Un mecenas aporta una cantidad
economica

O A cambio, siempre recibe algo, aunque
solo sean las gracias, pese a que en la mayor
parte de las ocasiones son productos o

@vicios. j
e
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Crowfunding

Donaciones

0O * Finencio causas en las que creo” \
QUtilizado principalmente por organizaciones sin animo de
lucro

Q Supone la donacion que se ha realizado a éste tipo de proyectos
desde siempre, pero en éste caso con Internet como base, y con
difusion principal por redes sociales.

QEl donante no recibe nada material en forma de preventa,
sélo la satisfaccion de haber apoyado un proyecto que era de su
interés.

QLas cuantias donadas las determina directamente el donante en
cada caso, pueden ir desde 1€ hasta miles de euros.

QEs interesante saber que si el promotor esta catalogado como
“Organizacion de interés general’, ya que en este caso el donante

se puede acoger a una desgravacion fiscal. /




Crowfunding

Préstamo o crowlending

A Presto mi dinere a un Hpe de interés

quieren rentabilizar sus ahorros.

forma mensual con los intereses pactados.

o

dTipo de crowfunding donde se pone en contacto a
empresas que buscan financiacion con inversores que

QEIl inversor presta dinero a una empresa en forma de
préstamo y el dinero de la inversion se le devuelve de

Y

/




Crowfunding

Préestamo o crowlending

QUna persona solicita una cantidad economica y \
remite la informacion a un portal especializado en
préstamos financiados por la multitud.
QEste portal suele hacer un estudio sobre la viabilidad
del usuario y le asigna niveles de riesgo, indicando
también el interés que tendra que pagar por el
dinero obtenido si finalmente alcanza el objetivo.
O Se cuelga la solicitud en el portal y los prestamistas
deciden si prestan dinero (al tipo de interés fijado) y qué
cantidad.
A Si el prestatario recibe lo que ha pedido,
mensualmente devolvera una parte mas los
intereses, que seran ingresados proporcionalmente en la
. cuenta de cada uno de los prestamistas.
. WDesde la entrada en vigor de la Ley 5/2015, estan
\sgletas a la supervision del Banco de Espaia.




Crowfunding

Préestamo o crowlending

Caracteristicas

QOLos inversores buscan un beneficio econémico.
QSupone un ahorro en costes de financiacién para las
empresas y mejores retornos a los particulares.

0 No es necesaria una relacién previa ni posterior entre
prestamista y prestatario.

QLas plataformas de crowdlending sirven de conexién
entre ambas partes y las operaciones se realizan a través
de éstas. También aportan informacién sobre la empresa,
sistema de pago y veracidad de los datos.

QExiste un limite temporal para la basqueda de la
financiacién solicitada en la Web.

QOLos tipos de interés seran mejores que los ofrecidos y

{sentldades bancarias.




Crowfunding

Inversion o crowequity

| QTipo de crowfunding en el que se invierte \\
directamente en el capital de las empresas o
k. { startups

QEIl inversor se convierte en de la
empresa en la que invierte.

dRecibe una parte del capital de la empresa en
la que invierte bien en acciones o
participaciones.

O Se puede ser accionista desde poco dinero
pero no garantia éxito en la inversion. /

LS




Crowfunding

Crowlending vs Crowequity

RIESGO

GARANTIA

RETORNO INVERSION

SEGUIMIENTO

CROWDLENDING

Riesgo medio, el dinero invertido
sera reembolsado segun un
calendario fijadoe.

Existen garantias, bien personales o
pignoraciones sobre los activos
financiados.

El tipo de intereés y las cuotas se fijan
previamente.

El seguimiento se hace de forma

mensual, por los pagos de cuotas y
tipo de interes pactados.

CROWDEQUITY
El riesgo es alto, no es obligatorio
devolver el dinero invertido, |3
mayoria de veces sélo en casos
de exito.
No suele tener garantias

El retorno de la inversion si tiene
exite, puede multiplicarse por 10
veces el valor de la inversion
inicial.

El seguimiento depende dal
equipo de gestion de |z empresa
vy de la voluntad de informar a los
inversores.



Crowequity vs Business Angels

Una sola oportunidad...

Business Angels: se puede mejorar la \
presentacion con la informacion y el feedback que

te van proporcionando los inversores a los que

has presentado y asi incorporar mejoras para
futuras presentaciones.

Cada vez que presentas vas mejorando y
perfeccionando la presentacion.

Cuando se trata de Crowdeguiity se pueden ir
solventando las posibles dudas en el foro de
preguntas pero buena presentacion desde el
‘%. momento inicial al lanzar el proyecto ya

' que no lo podras ir mejorando una vez
| “publicado el proyecto.
| SN




Crowequity vs Business Angels

El Pitch

El Pitch

Uno de los factores de éxito de una campaiia de
Crowdfunding es el video pitch: llamar la atencion
de potenciales inversores.

Presentacion ante Business Angels mas enfocada a una
presentacion a una Unica persona o un grupo
reducido y es clave el turno de preguntas. /

TshirtOSJ T, -

.




Crowequity vs Business Angels

- Valoracién de la Startup

Crowdequity & \
O Ventaja: partir con una base clara en la
valoracion de la Startup que se define antes de
publicar la Startup en la plataforma.

Q Debilidad: valoracion al alza por el emprendedor

Business Angels

Q Es posible entrar en una negociacion para llegar a
un acuerdo en la valoracion.

O Problema si se quiere dar entrada a dos o tres
Business Angels y cada uno tiene sus criterios de

valoracion, asi como sus puntos de negociacion. /




Crowequity vs Business Angels

Confidencialidad

Uno de los grandes temores de los emprendedores en\
referencia al Crowequfty es la exposicion semi-publica
de su proyecto.

Las plataformas suelen poner clausulas de confidencialidad que
deben aceptar los usuarios inversores aceptando las condiciones de
uso de la plataforma, ademas de aceptar dicha confidencialidad
explicitamente cada vez que acceden por primera vez a ver un
proyecto.

Cuando se presenta ante un Business Angel se puede solicitar la
firma de un documento de confidencialidad, NDA non-disclosure
agreement, aunque esto no esta muy bien visto ya que muestra una

. desconfianza ante el posible futuro socio inversor. /




Crowequity vs Business Angels

Multiples inversores

\

\

Desventaja del Crowdequiity: entrada de
multiples socios nuevos como inversores.

Deber de ir comunicando e informando de
los avances de la Startup a los mismo.

Al negociar con [Business Angels este
punto queda automaticamente resuelto, ya
que se da entrada a dos o tres inversores y
esto de por si es gestionable de forma

\natural. /




Crowequity vs Business Angels

Ladron del tiempo
\

Business Angels: 6 a 8 meses entre
presentaciones, negociaciones, etc.

Crowdequity s ahorro de tiempo en la
blsqueda de inversion.
Habitual entre un minimo de 30 dias
hasta un maximo de 120 dias
desde lanzamiento del proyecto.

\_ J

-




Crowfunding

Cosas a tener en cuenta...

\tes de lanzar un proyecto... \

fomenzar con un proyecto de presupuesto no muy
‘evado.

Q El proyecto debera tener entidad propia y resultados

o concretos, tangibles e inmediatos.

O Plantea los objetivos con la I6gica SMART (Specific,
Measurable, Achievable, Realistic, Time-bound): especificos,
medibles, relevantes, alcanzables y definidos en el tiempo.

Q El proyecto, una vez lograda la financiacion, deberia poder
ejecutarse de forma inmediata, para que la devolucion
de resultados a los donantes sea en un plazo de tiempo

corto.
" QProcura conectar el proyecto con la realidad proxima y

rta nte.




Crowfunding

Cosas a tener en cuenta...

Si no tenemos experiencia... \

O Conviene comenzar con una plataforma de

crowaffiunaling que nos ofrecera visibilidad, siempre que

esa plataforma tenga mas visitas que el propio sitio web de
la entidad.

0 QAdemas algunas plataformas ofrecen un valor afiadidos

ayudan en la elaboracién del proyecto, permiten llegar a un

nuevo tipo de donante, apoyan en la difusion, etc.

Q La duracion suele pactarse entre la entidad promotora del

proyecto y la plataforma de crowdfunding, y suele ser

aproximadamente de enitre seis Y diez semanas.

establecer una duracion de mas de seis-ocho

Se recomienda, en una primera campana, no
psemanas, para evitar una dedicacion demasiado alja/




Crowfunding

| ;Coémo funciona?

Publicacion en Difusion del
la plataforma proyecto




Crowfunding

;Como funciona?

Publicacion en la
plataforma...

Se publica un proyecto en la plataforma indicando la
cantidad de dinero que se necesita para poner
en marcha el proyecto.

Junto con la idea se presenta un plan de

recompensas que se quiere ofrecer a cada

persona que aporte dinero segun la cantidad que
. esta decide aportar.




Crowfunding

Cosas a tener en cuenta...

Difusion del proyecto...

El creador del proyecto tiene el plazo limitado para
recaudar la financiacion en el que junto con la
plataforma difunden la idea en todos los medios

\ posibles.




Crowfunding

Cosas a tener en cuenta...

Familia, amigos: las dos primeras semanas aproximadamente, es
necesario lograr el 20 por ciento del objetivo de financiacion
establecido.

Profesionales y/o perfiles con interés concreto en el proyecto
Grueso de los donantes de la campaia

Personas que se acercan al proyecto porque, de alguna forma, se
sienten identificados con él.

La relacién con la tematica del proyecto o la vinculacion con el
ambito profesional del donante suelen ser aspectos clave que
deberemos estudiar para detectar donde esta la nueva base social
potencial.

Contagiados y exdonantes de la organizacion
Cuando la campaiia de crowdfunding ya esta avanzada y entramos en
las tres o cuatro Ultimas semanas, aparecen donantes que no siempre
es facil conocer por donde han llegado o que itinerario han seguido

~ para la donacion.

. Son los contagiados, que llegan fundamentalmente a través




Crowfunding

Planificar una campana de captacion

EJEMPLO DE ACCIONES DE COMUNICACION ¥ BUSQUEDA DE PUBLICO OB.JETIVO EN LA CAMPANA DE
CROWDFUNDING

SEMAMNAS
-amilia, amigos, base social (20-320%) 1| 2| 3| 4] 5] 6] 7| 3|
Geleccionar en nuestra base de datos de contactos a quignes nos podemos dingir directamente (promotores de la campafia) x
Primer mailing de presentacion del proyecto x
Vailing personalizado animando a apoyar la campana e informando de una cantidad orientativa de donacion b 4
Vail de agradecimiento a los donantes e invitacion a promover la campana entre sus circulos b4
Profesionales e interesados (50 — 60%) 1| 2| 3| 4] 5] 6] 7| 3|
Definicion de grupos a los gue vamos a llegar v plan para llegar a ellos ol
Eun do mailing de difusion x
b cociones en redes sociales difundigndo la campana A ol el el el e
bociones individuales entre periles altos en redes sociales 4 * ol
ercer mailing ¥
Estudiar perfiles de donantes hasta el momento para localizar promotores e invitacion a difundir la campafna ¥ ol
Cuarto mailing Fl
Patrocinadores 11 2] 3] 4] 5] 6] 7| 5|
Blsqueda de posibles patrocinadores segun la tematica del proyecio v de posibles actividades patrocinadas ol il b
Vailing personalizado invitando a patrocinar oL e |
Contagiados y exdonantes(10-30%) 1] 2] 3] 4] 5] 6] 7| 8]
Golicitar a entidades patrocinadoras que difundan entre sus miembros/fempleados la campaia S
Vail personalizado a exdonantes o exsocios de la organizacion para presentar el proyvecto v solicitar su apoyo e
Celebrar el éxito o comunicar si no se alcanzd el objetivo, y anunciar proximos pasos (desarrollo del x
proyecto)




Crowfunding

Exito o fracaso...

3 Si se llega al 100% de lo solicitado se cobra en este \\
! momento el dinero al que se han comprometido los
cofinanciadores y se hace la transferencia para que el creador
pueda implementar la idea.

Después de ponerla en marcha el creador del proyecto entrega
las recompensas a sus cofinanciadores.

Si el proyecto no recibe el 100% de la financiacion
solicitada:

Si es el modelo “"Todo o nada” el dinero recaudado hasta el
momento no se cobra de las cuentas de cofinanciadores y no se
hace ninguna transferencia.

Si es el modelo “"Todo cuenta” el creador del proyecto recibe
@ma la que ha logrado recaudar en el tiempo limitado.




Crowfunding

- Ventajas para los emprendedores

Mas alla del dinero recaudado. \

0O Democratiza el aceese a [a financadon de proyectos
empresariales.

QElI emprendedor tiene un mayor peder de atraccion y de
convencimiento a una multitud de individuos de forma colectiva
que si lo hace de forma individual.

O Se recibe la epinion de los cofinandaderes que se mide en
la disposicidn a aportar para la implementacion de la idea.

0 Forma de testar su propio modelo de hegocio o incluso de
recoger feedback sobre el producto o servicio que esta lanzando.
Q Si el dinero se llega a recaudar al 100% puede ser una senal
muy clara de aceptacion del producto o servicio en el mercado
ASi no se llega a recaudar el dinero solicitado puede ser una sefal
de que hay que darle una vuelta mas a la idea.




Crowfunding

Ventajas para los inversores

ODemocratizacion de la inversion empresarial:
cualquier individuo puede invertir en cualquier iniciativa

empresarial por poco o mucho dinero que tenga o
quiera utilizar para este fin.

QSirve tanto para grandes inversores como para
pequenos inversores o incluso para “business angels”

ONo se requiere conocimiento especifico ni
dedicacion especifica para invertir en un proyecto de
crowdfunding

OPuede invertir donde quiera, cuando quiera)

'ﬁnto quiera.
k




Crowfunding

" Inconvenientes para los inversores

ORiesgo de inversion en proyectos
emprendedores que estan @ su fase inickl
(para diversificar el riesgo es mejor invertir en
varios proyectos)

ONivel de conffianzz en la toma de decision de

donde invertir por parte del inversor (al

proyecto y al emprendedor solo se le conoce
"\virtualmente)

e



Plataformas de crowfunding
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;Cuales hay en Espana?

Puedes consultar el I|stado
completo en

APRENDE A
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O
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- www.aprendeafinanciarte.com




Kickstarter

| Plataformas crowfunding

What is

Bring creativity to life
Curious how Kickstarter works?

With the help of his 381 backers, Jack published his first novel.

| Staff Picks: Games

Dis

RICKSTARTER  eismrier?  50ssns

Start

See all 422 Games projects

Hand of Fate, a card game that comes to
life
by Defiant Development n Brisbane, Austraiia

Hang of Fate bangs card gaming fo video game e
An nfintefy replayable seres of quests; build your
deck. then bry lo defeat it

La experiencia pionera de
Crowdfunding tuvo lugar en
EEUU.

Kickstarter creo la primera
plataforma en abril 2009,

Desde entonces ha recaudado
mas de 100 millones de dolares
para 11000 proyectos finamn=
dlades con (una tasa del
46%).



Lanzanos

ldioma = Pais v n l"_-.f m .ﬁﬁ & Entra 0 Registrate

f Entra con Facebook

| PROYECTOS | LA CAJA | PARTNERS | EMBAJADORES | COBRA!

Mas de 350 proyectos han conseguido financiarse con exito en Lanzanos. | yo)

iy

1Zzanos.com/

Marie Curie, la actividad
del radio

Por Jordi Bayarn

—

— Marie Cune, la actividad del radio, es
; : un nuevo comic educative de la
=T = AN N Coleccién Cientificos.

]

] - = | - 5181 € des000¢

' U NESAL R Y (G, )i 103% RECAUDADO

3 dias para terminar




Lanzanos

U Fue de las primeras plataformas de Crowdfunding que surgieron en Espana.
tan enfocados a proyectos de todo tipo: artisticos, cinematogréficos, musicales,

ablece el plazo mé&dmo de financiacion del proyecto, sino
que es el propio creador/promotor quien define el tiempo maximo que se da
para obtener la suma que necesita su proyecto.

OLos mecenas 10 hacen efectivo su pago hasta que no se llega al objetive
global de financiacion. Y en caso de no alcanzarse ese objetivo, se anula el
compromiso de financiacion, y ni los mecenas, ni los creadores del proyecto
deben pagar ninguin tipo de comision.

QO Fee: 5% (1% para proyectos sociales)

QEI creador/promotor del proyecto conserva el 100% de propiedad sobre
su proyecto Ni la plataforma, ni los usuarios que lo fmanman, obtienen




Lanzanos




Espanol Catala Euskara Galego [faliano  English

Verl(ami proyectos que esverkami FAQ

Apoya ideas

diferentesy A
artistas N 3 ,
innovadores e v

La gran estafa de las .
preferentes. |

RECAUDADO DE \ \ | f
4.000€ =

QUEDAN 18 DIAS «— Anterior  Siguiente —

Lee mas
los proyectos




Verkami

kag, Yy también enfatlzan que es una herramlenta para la

de eventos, exposiciones o ferias.

ataforma una vez que el proyecto es aceptado, hay un plazo

guir la financiacion.

ispone en todo momento de una “pagina de

ompartir informacion sobre la marcha del

plog, responder a las preguntas de sus mecenas,

y conocer el estado de las aportaciones.

QAl igual que Lanzanos, ni los “patrocinadores”, ni los promotores del

proyecto pagan nada si no se consigue el objetivo de financiacion.

HEn cuanto a la propiedad intelectual y beneficios del proyecto, se

enfatiza que la aportacion de los mecenas no es una inversion para

obtener beneficios economicos. Los creadores conservan el 100% de

todos los derechos y beneficios de sus obras.

u anto en Lanzanos como en Verkami, los "mecenas” solo son visibles
areadores/ promotores de los proyectos que apoyan.
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Baze de datos poblica tras fa historia de las Semang de colonias para 10 nifosgue se
personas gue sufrieron fa reprasion franguisia encuentran en una situacion de problamatica

social

EN MARCHA!
A POR EL DPTIMO

& In Crarpotxn
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lternathi | educating e allotjasnts
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Iemstenible,

[a] COMUNIDAD _  ACCEDE

OBTENIDO

8.305 0O
OE

12.000 3

QUEDAN
26 NAS

OPEN

100% ABIERTO
B oo B

ROCK LIBRE

Primer LP de misica con icencia Creative
Commons de esta banda madrilefa




Goteo

enta el trabajo colaborativo a través de las
1" @8asidades no monetarias™ en la ficha de cada proyecto se
/€“una seccion donde cualquier voluntario puede contribuir
to con aportaciones no financieras que se necesitan

d%rec : Jigidlles”, que ofrecen los promotores en

QCada proyecto se presenta en dos rondas de 40 dfas: “capital
minimoe” y una segunda “capital Optmo”

QEIl cofinanciador de Goteo tiene un perfil propio. Indicador que
marca el nivel de su compromiso que va desde los 25€ de un “fan” a
los 3.000 € de un “visionario”.

QEI cofinanciador va “subiendo de nivel” a medida que apoye mas
proyectos.




Crowfunding

CROWODFUNDING
SPAIN

Asociacion de Empresas de
Crowdfunding de Espana
(CROWDFUNDING SPAIN)

... para ofrecer un modelo de

asociacion que promueva la

financiacion y aceracion de

empresas y proyectos que

maximice los recursos generando empresas
sostenibles y viables...




Regulacion legal en Espana

JAnte Proyecto aprobad® @m{ ConsgE&le,
Ministros 24/02/2@) @[F‘@[ﬁ] Imalestar en

el sector

Senado. 3

&) Le-m_-JS/L015 depiey abril, de fomento
Ndellskiiinanciacidnfempresarial. Titulo V.
Enti@ada en vigor 29/04 /2015.

1 Regula exclusivamente'el crowequity
y crowdlen-irﬁg S




Regulacion legal en Espana

2 {tipos de INVersores:
acreditados ¥ no acreditacdos

- Acreditados:

O Inversores institucionales
O Las empresas o fondos con:
Dactivos por valor de un millén de euros

O negocio por valor de dos millones NO
Orecursos propios de 300.000 euros m
O Las personas fisicas con unas rentas anuales acred |tados:
superiores a los 50.000 euros o un patrimonio
. de més de 100.000 euros Los que no cumplan
esas condiciones




Regulacion legal en Espana

Limite a los inversores

1 proyecto 1.000.000 € D> + 300 inversores

solo un 2% de las personas que visualizan proyectos
son las que invierten 15.000 potenciales
inversores que vean dicho proyecto.

No acreditados:

No mas 3.000 €/empresa
No mas 10.000 €/afio y plataforma

Acreditados:

O No lfimite de inversién




Regulacion legal en Espana

Limfite a las empresas

' En todo caso:

No mas 125% financiacion

solicitada
“
A traves A través no acreditados:
acreditados:
Méximo 5.000.000 € Méximo 2.000.000 €

A




Regulacion legal en Espana

Plataformas de crowaifuneling

Crowdequity Crowdlending
Supervisadas por la Supervisadas por el

| CNMV Banco de Espafia
\_ __ \. —

B

sConstituidas con capital social
minimo 60.000 €
=120.000 € si inversiones + 2.000.000 |

€
o SRC cobertura minima 300.000 €
-K y




Algunos datos....

Tipos de plataformas

1%

0
/) m Recompensa

@ Donaciones

B Inversiones

B Préstamos

oy



Algunos datos....

Inversion media

36 € 35 €

B Recompensa

@ Donaciones

B Inversiones

m Préstamos

oy



Algunos datos....

Duracion de la campana: dias

4]

B Recompensa
B Donaciones
B Inversiones

B Préstamos

o



Algunos datos....

Comisidon media de las plataformas

B Recompensa
B Donaciones
B Inversiones

B Préstamos




