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El término "Business Angel" 
surgió en Broadway, cuando 
los productores invertían en los productores invertían en 
una producción teatral y 
contribuían con su experiencia experiencia 
y contactos y contactos para incrementar 

el éxito de la misma.



Al inicio del desarrollo del Silicon Valley, en los 
Estados Unidos, en el año 1938 Frederick Frederick TermanTerman, 
entonces decano del Departamento de ingeniería de 
la Universidad de Stanford, dejó 500 dólares 500 dólares a dos 
de sus licenciados, a fin que pudieran desarrollar su de sus licenciados, a fin que pudieran desarrollar su 
proyecto empresarial, que con el paso del tiempo se 
convertiría en una de las industrias de referencia a 
escala mundial dentro de la industria electrónica:

Bill Hewlett y Fred Packard 
Hewlett Packard. Hewlett Packard. 

Además de dejarles 500 dólares, también ayudó a 
desarrollar su negocio y los apadrinó en los 
primeros años de su carrera como nuevos 
empresarios.



Ian McGlinn, el Business Angel que
apoyó a AnitaAnita RoddickRoddick aportando
4.000 libras para abrir la segunda

Larry Page y Sergey Brin crearon 
google tras la inversión de un ángel, 
Andy Bechtolsheim

4.000 libras para abrir la segunda
tienda, ha percibido recientemente
215215 millonesmillones dede €€ por la compra de
su paquete accionarial que
representaba el 2323%% dede laslas
accionesacciones de la compañía.



Los business angels son inversores 
individuales, normalmente empresarios o 
directivos de empresa, que aportan, a título 
privado, su capital, así como sus privado, su capital, así como sus 
conocimientos técnicos y su red de 
contactos personales, a los emprendedores 
que quieren poner en marcha un proyecto 
empresarial o a las empresas que se encuentran 
en el inicio de su actividad, o que pilotan un 
nuevo proyecto, con el objetivo de obtener una 
plusvalía a medio plazo y con la esperanza 
de seleccionar un proyecto empresarial de gran 
éxito.



�Son personas (no empresas) que tienen dinero e invierten una 
parte en proyectos emprendedores
� A diferencia capital riesgo: inversión informal

� No regulado
� Su horizonte de inversión es más flexible que en el capital � Su horizonte de inversión es más flexible que en el capital 
riesgo (las entidades de capital riesgo responden frente a 
terceros)
� La estrategia de inversión y desinversión menos definida

� Invierten aportando capital: toman participaciones 
minoritarias en empresas
� Arriesgan su propio dinero (capital riesgo el de terceros)
� Pero no sólo aportan recursos financieros sino también “capital 
inteligente”
� Carácter temporal
� Invierten en cualquier etapa pero preferentemente en etapas 
iniciales y en empresas con alto potencial de crecimiento
� Diversifican inversión





�Empresarios que quieren invertir en otro negocio local o asociar su negocio con 
otro, donde pueda existir sinergias.
�Inversores que prefieren diversificar en nuevas oportunidades.
�Inversores que prefieren poner dinero en negocios emergentes, que les puedan �Inversores que prefieren poner dinero en negocios emergentes, que les puedan 
dar mayor rentabilidad que las inversiones tradicionales.
�Ejecutivos que encuentran estimulante asesorar a pequeñas empresas, con lo 
que consiguen ingresos adicionales.
�Empresarios o ejecutivos semi-retirados que buscan contribuir en nuevos 
proyectos, en los que puedan controlar su inversión.
�Ejecutivos que buscan una carrera profesional y mientras trabajan, invierten sus 
recursos y experiencia en una empresa a la que se puedan incorporar, cuando 
tenga capacidad para contratarles.
�Jubilados (independientemente de su edad) con recursos, que quieren seguir en 
activo en el mundo empresarial.
�Jóvenes inversores, en vez de comprar un negocio y dirigirlo en solitario, 
invierten en alguna buena idea de otros y trabajan juntos para desarrollar el 
negocio.
�Consultores que buscan mayor recompensa al esfuerzo de su trabajo, que su 
mero salario. 



�Pueden ser personas físicas o pequeños grupos de personaspersonas físicas o pequeños grupos de personas
�Predominantemente hombreshombres
� Edad comprendidas entre los 45 y los 65 años 45 y los 65 años (media 50)
� Suelen ser licenciados o ingenieros� Suelen ser licenciados o ingenieros
� Con experiencia experiencia directiva
�Algunos de ellos han sido emprendedores anteriormente.
�Prefieren mantener el anonimatoanonimato ante terceras personas o entidades.
�Invierten en empresas cerca de su zona de residencia cerca de su zona de residencia (100 Km)
�Tienen capacidad financiera para llevar a cabo inversiones que oscilan entre los 
25.000 euros y los 250.000 euros25.000 euros y los 250.000 euros.
�Participan en empresas que se hallan en las primeras fases de desarrolloprimeras fases de desarrollo.
�Invierten en sectores que conocen.sectores que conocen.
�No suelen adquirir más del 50% 50% de la participación.
�No tienden a inclinarse por un sector económico determinado
�Intentan aportar el máximo valor y tiempo máximo valor y tiempo para que la empresa crezca. 
� Aunque no aceptan todas las posibles inversiones, rechazan menos que los 
inversores formales (capital riesgo)
� Invierten cantidades menores por cada operación que las ECR.







a) Business a) Business angelsangels operativos. operativos. Son 
aquellos que realizan más de una operaciónmás de una operación, 
e incluso más de una al año, con el objetivo e incluso más de una al año, con el objetivo 
de conseguir un determinado volumen de 
inversiones.

b) Business b) Business angelsangels pasivospasivos. Aunque 
dedica bastante tiempo a estudiar proyectos 
de inversión, este tipo de inversor privado 
todavía no ha realizado efectivamente no ha realizado efectivamente 
ninguna inversión en capital.ninguna inversión en capital.



Business Business angelsangels empresariales. empresariales. Directivos o ejecutivos de empresa en activo, 
prejubilados o jubilados que se implican mucho en la actividad y la gestión 
de la empresa donde han invertido
Inversión por proyecto oscila entre los 50.000 -150.000 €

Business Business angelsangels trabajadores. trabajadores. Directivos o ejecutivos de empresa que han 
querido dar un giro a su actividad profesional o que han pasado por un querido dar un giro a su actividad profesional o que han pasado por un 
proceso de prejubilación y todavía desean trabajar y aportar un valor 
añadido constante a la empresa donde han realizado la inversión. 
Inversión por proyecto se sitúa entre los 50.000 y los  90.000 €

Business Business angelsangels consultores. consultores. Son directivos, ejecutivos o     
profesionales que a pesar de continuar con su actividad 
empresarial o profesional, quieren transmitir sus conocimientos a los 
emprendedores que se encuentran al  inicio de su proyecto empresarial. 
No aporta capital,  sino know how y red de contactos.

Business Business angelsangels financieros. financieros. Empresarios que aunque aportan valor a la 
empresa, no se implican excesivamente en su gestión, ya que 
básicamente su objetivo es obtener una futura rentabilidad sobre el capital 
aportado. 
Inversión por proyecto entre los 150.000 euros y los 300.000  €



a)a) Business Business angelsangels individualesindividuales. . Estos inversores 
actúan de forma personal e individual. 
Por el volumen de inversión del proyecto empresarial, Por el volumen de inversión del proyecto empresarial, 
no requieren la entrada de más socios individuales.

a)a) Business Business angelsangels sindicados. sindicados. agrupación de 
business angels que invierte de manera conjunta. 
Hay un business angels «principal» que lidera la 
operación y que aporta más capital que el resto de 
inversores. 
Se diversifica el riesgo personal.



a)a) Inversiones con finalidades económicasInversiones con finalidades económicas. . Participación en 
proyectos en los que se tenga un amplio conocimiento del 
negocio. Con la aportación de valor por parte del business
angel se intentará obtener una importante plusvalía a medio angel se intentará obtener una importante plusvalía a medio 
plazo, entre cuatro y seis años.

b) Inversiones con finalidades sociales. ) Inversiones con finalidades sociales. Se trata de 
inversiones que pretenden obtener beneficios de tipo social y 
emocional con que, a partir de la inversión realizada, los business
angels alcancen el grado deseado de autoafirmación y de 
autosatisfacción. 



Seleccionar un proyecto empresarial de gran 
éxito en el que el business angel pueda participar 
activamente.

Reencontrar el potencial de los inicios de su 
actividad como profesional.

Disfrutar del espíritu y el ánimo que 
caracteriza el desarrollo de nuevos proyectos 
empresariales.

Transferir sus conocimientos Transferir sus conocimientos a los nuevos 
emprendedores.















El plan de empresa.
Los resultados económicos.
El nivel de inversión con respecto al riesgo del proyecto.
El equipo promotorEl equipo promotor
El conocimiento que se tiene del mercado y del producto.

Un equipo directivo sólido, experimentado y competente.
Un producto único o un servicio bien diferenciado de la 
competencia.
Una participación importante del capital del emprendedor o 
de su familia.
Un análisis claro del mercado del producto o servicio.
Un plan realista de crecimiento para los próximos 5-7 años.
Un retorno fuerte de su inversión.



� No sólo aporta financiación, sino que además 
asesora en la estrategia a seguir.
�Puede proporcionar experiencia y enseñar al �Puede proporcionar experiencia y enseñar al 
emprendedor como utilizarla para maximizar el 
potencial del negocio.
�Complementan los sistemas formales de capital 
riesgo, y así contribuyen a aumentar la presencia de 
capital riesgo.
�Tienen experiencia empresarial propia, y a menudo 
prestan asesoramiento en calidad de mentores, de 
modo que se fomenta la transferencia de 
conocimientos y la creación de riqueza…
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� El 70% de las start-ups que se presentan a 
inversores, suelen ser descartadas en las primeras 
etapas del proceso.

�Un 50% adicional son eliminadas a la hora de �Un 50% adicional son eliminadas a la hora de 
presentar su proyecto “en vivo”

�Y en esta última instancia, un 6,5% final son 
descartadas “a última hora”.

�Esto quiere decir que únicamente el 8,5% de las 
empresas que presentan su candidatura ante 
Business Angels consiguen obtener la financiación 
que tanto necesitan.



.

Aunque no hay ninguna 
fórmula mágica, si que es fórmula mágica, si que es 

verdad que podemos 
aumentar en gran medida 
nuestras posibilidades si 

realizamos un gran 
trabajo de preparación 

previo



.

Aunque no hay ninguna 
fórmula mágica, si que es fórmula mágica, si que es 

verdad que podemos 
aumentar en gran medida 
nuestras posibilidades si 

realizamos un gran 
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previo



““







¿Cual es el objetivo nº 1 de tu primera presentación a un ángel 
inversor? ¿Persuadirle de que te invierta? ¡No! Conseguir otra citainversor? ¿Persuadirle de que te invierta? ¡No! Conseguir otra cita



Vendo Vendo 
pan





Pondré una panadería en la 
Gran Vía
El pan es un artículo de 
primera necesidad. Todo el 
mundo lo compra y lo come 
a diario



Pondré una panadería en la 
Gran Vía
El pan es un artículo de 
primera necesidad. Todo el 
mundo lo compra y lo come 
a diario





































¿Cómo hacer una buena presentación?
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CaracterísticasCaracterísticasCaracterísticasCaracterísticas

�Son personas (no empresas) que tienen dinero e invierten 
una parte en proyectos emprendedores
� A diferencia capital riesgo: inversión informal

� No regulado
� Su horizonte de inversión es más flexible que en el � Su horizonte de inversión es más flexible que en el 
capital riesgo (las entidades de capital riesgo responden 
frente a terceros)
� La estrategia de inversión y desinversión menos 
definida

� Invierten aportando capital: toman participaciones 
minoritarias en empresas
� Arriesgan su propio dinero (capital riesgo el de terceros)
� Pero no sólo aportan recursos financieros sino también 
“capital inteligente”
� Carácter temporal
� Invierten en cualquier etapa pero preferentemente en 
etapas iniciales y en empresas con alto potencial de 
crecimiento
� Diversifican inversión
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¿Cómo hacer una buena presentación?¿Cómo hacer una buena presentación?
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¿Cómo hacer una buena presentación?¿Cómo hacer una buena presentación?
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¿Qué te parece ¿Qué te parece ¿Qué te parece ¿Qué te parece ¿Qué te parece ¿Qué te parece ¿Qué te parece ¿Qué te parece 
esta esta esta esta esta esta esta esta 

presentación?presentación?presentación?presentación?presentación?presentación?presentación?presentación?presentación?presentación?presentación?presentación?presentación?presentación?presentación?presentación?

¿Crees en el ¿Crees en el ¿Crees en el ¿Crees en el ¿Crees en el ¿Crees en el ¿Crees en el ¿Crees en el 
proyecto?proyecto?proyecto?proyecto?proyecto?proyecto?proyecto?proyecto?
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¿Y esta?¿Y esta?¿Y esta?¿Y esta?

¿Invertirías ¿Invertirías 
en este en este 

proyecto?proyecto?
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Estudio

ProcedimientoProcedimientoProcedimientoProcedimiento

NegociaciónInversión
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EstudioEstudioEstudioEstudio

Plan de 
negocio

Valoración 
del 

proyecto

Primera 
entrevista
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Valoración del proyectoValoración del proyectoValoración del proyectoValoración del proyecto

Equipo

MercadoSalida Mercado

Crecimiento

Producto 
o servicio

Modelo de 
negocio

Salida
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NegociaciónNegociaciónNegociaciónNegociación

Acuerdo de 
confidencialidad

Carta de 
intenciones

Due
diligencia
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Carta de intencionesCarta de intencionesCarta de intencionesCarta de intenciones

Expresa las intenciones del business angel en relación con el proyecto. 

En la carta de intenciones el inversor:carta de intenciones el inversor:

• Declara su compromiso formal de continuar las negociaciones con 
el fin de llegar a un acuerdo final de inversión.el fin de llegar a un acuerdo final de inversión.
• Si es conveniente, fija los acuerdos a que se hayan comprometido 
las partes hasta el momento. 
• Establece que todas las negociaciones posteriores partirán de 
los acuerdos establecidos en la carta de intenciones. 
• Marca los puntos iniciales o básicos de todo el acuerdo: el 
volumen de la inversión que debe realizarse, la participación que se 
venderá, la duración, la voluntad de la salida, etc. 
• Establece un conjunto de normas, de carácter temporal, que 
regirán las negociaciones futuras, como la realización de una debida 
diligencia o un calendario para delimitar los periodos de negociación, 
etc. 
• Se suele incluir la cláusula de exclusividad, la cual tiene una 
cierta relevancia, ya que en este estadio de la negociación especifica 
que el emprendedor o la empresa no pueden poner en marcha ningún 
otro proceso de negociación con ningún otro business angel. 
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DueDueDueDue diligencediligencediligencediligence

Es un proceso técnico por el cual el business angel puede 
conocer la situación actual de la empresa en la que desea 
invertir, y que 

, es decir el conjunto de 
bienes, derechos y obligaciones.bienes, derechos y obligaciones.

La finalidad de la debida diligencia se concreta en la 
determinación de unas bases objetivas con el fin de: 

• Tomar la decisión de invertir. 
• Negociar el precio de la compra. 
• Negociar la cobertura de garantías. 

La debida diligencia se puede utilizar como una herramienta herramienta 
de creación de valorde creación de valor, ya que puede poner de manifiesto 
ciertos mecanismos de gestión hasta ahora ineficientes 
y, que una vez corregidos, pueden ayudar a aumentar el valor 
futuro de la empresa. 
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InversiónInversiónInversiónInversión

Contrato de 
inversión

Seguimiento 
de la 

inversión
Desinversión
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RedesRedesRedesRedes
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� Recepción del perfil empresarial, resumen ejecutivo del proyecto y 
currículo del emprendedor a través esta web. 
�Análisis del proyecto por parte del Comité Evaluador. 
Posteriormente se comunica al emprendedor la aceptación o 
denegación de su proyecto. 

A nivel Galicia…A nivel Galicia…A nivel Galicia…A nivel Galicia…

denegación de su proyecto. 
�Se facilitan los contactos para la negociación de los inversores con
los emprendedores. La Red no participa en este proceso. 

�Se organizan Foros de Inversión, como plataforma entre 
emprendedores e inversores, en la que los promotores de proyectos
disponen de 15 minutos para exponer los principales aspectos del
mismo y la oportunidad de inversión (modelo de negocio, 
oportunidad de mercado, equipo de gestión y oportunidad de 
rentabilidad y salida). Cada foro reúne un máximo de 8 proyectos. 
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A nivel Galicia…A nivel Galicia…A nivel Galicia…A nivel Galicia…


