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El término "Business Angel"
surgio en Broadway, cuando
los productores invertian en
una produccion teatral y
contribuian con su experiencia
y contactos para incrementar

el éxito de la misma.
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Business angels

| Otros casos de éxito

Al inicio del desarrollo del Silicon Valley, en los
Estados Unidos, en el ano 1938 Frederick Terman,
entonces decano del Departamento de ingenieria de
la Universidad de Stanford, dejo 500 dolares a dos
de sus licenciados, a fin que pudieran desarrollar su
proyecto empresarial, que con el paso del tiempo se
convertiria en una de las industrias de referencia a
escala mundial dentro de la industria electronica:

Bill Hewlett y Fred Packard
Hewlett Packard.

Ademas de dejarles 500 ddlares, también ayudo a
desarrollar su negocio y los apadrino en los
primeros anos de su carrera como nuevos
empresarios.




Business angels

~ Casosdeéxito

THE BODY SHOP

Ian McGlinn, el Business Angel que
apoy0 a Anita Roddick aportando
4.000 libras para abrir la segunda
tienda, ha percibido recientemente
215 millones de € por la compra de
su paquete accionarial que
representaba el 23% de las
accmnes de la compaiiia.

. Larry Page y Sergey Brin crearon
google tras la inversidon de un angel, e
Andy Bechtolsheim
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Bussines angels

;Qué es?

Los business angels son inversores \\
individuales, normalmente empresarios o
directivos de empresa, que aportan, a titulo
privado, su capital, asi como sus
conocimientos técnicos y su red de
contactos personales, a los emprendedores
que quieren poner en marcha un proyecto
empresarial 0 a las empresas que se encuentran
en el inicio de su actividad, o que pilotan un
nuevo proyecto, con el objetivo de obtener una
plusvalia a medio plazo y con la esperanza

de seleccionar un proyecto empresarial de granj

‘Qito.




Business angels

Caracteristicas

R

OSon personas (no empresas) que tienen dinero e invierten una \
parte en proyectos emprendedores
Q A diferencia capital riesgo: inversion informal
O No regulado
Q Su horizonte de inversion es mas flexible que en el capital
riesgo (las entidades de capital riesgo responden frente a
terceros)
O La estrategia de inversion y desinversion menos definida
Q Invierten aportando capital: toman participaciones
minoritarias en empresas
O Arriesgan su propio dinero (capital riesgo el de terceros)
Q Pero no so6lo aportan recursos financieros sino también “capital
inteligente”
Q Caracter temporal
A Invierten en cualquier etapa pero preferentemente en etapas

iniciales y en empresas con alto potencial de crecimiento
Q Diversifican inversion /




Business angels

Diferencias con el capital riesgo

Business Angels (BA) Aspecto Capital riesgo [V C)
< capital riesgo Cantidad invertida > Business angels
Dinero propio Propiedad del dinero Dinero propio y de terceros
5/10 afios (largo plazo) Plazo desinversion 3-5 afios aprox. (medio plazo)
< capital riesgo Rentabilidad > Business angels
Alta (dia a dia) Mivel implicacidn Gestion de fondos
Start-ups Empresas objetivo Empresas consolidadas
Desafio personal Motivacion MASHIACHIN €5 RS
financiera




Bussines angels

Tipologia

v'Empresarios que quieren invertir en otro negocio local o asociar su negocio con \
otro, donde pueda existir sinergias.

v'Inversores que prefieren diversificar en nuevas oportunidades.

v'Inversores que prefieren poner dinero en negocios emergentes, que les puedan

dar mayor rentabilidad que las inversiones tradicionales.

v'Ejecutivos que encuentran estimulante asesorar a pequefias empresas, con lo

que consiguen ingresos adicionales.

v'Empresarios o ejecutivos semi-retirados que buscan contribuir en nuevos

proyectos, en los que puedan controlar su inversion.

v'Ejecutivos que buscan una carrera profesional y mientras trabajan, invierten sus
recursos y experiencia en una empresa a la que se puedan incorporar, cuando

tenga capacidad para contratarles.

v'Jubilados (independientemente de su edad) con recursos, que quieren seguir en
activo en el mundo empresarial.

v'Jévenes inversores, en vez de comprar un negocio y dirigirlo en solitario,

invierten en alguna buena idea de otros y trabajan juntos para desarrollar el

negocio.

v'Consultores que buscan mayor recompensa al esfuerzo de su trabajo, que su

mero salario.




Bussines angels

Perfil tipo

QPueden ser personas fisicas o pequefios grupos de personas
OPredominantemente hombres

QO Edad comprendidas entre los 45 y los 65 afos (media 50)

O Suelen ser licenciados o ingenieros

O Con experiencia directiva

QAlgunos de ellos han sido emprendedores anteriormente.

QOPrefieren mantener el anonimato ante terceras personas o entidades.
OInvierten en empresas cerca de su zona de residencia (100 Km)

OTienen capacidad financiera para llevar a cabo inversiones que oscilan entre los
25.000 euros y los 250.000 euros.

QOParticipan en empresas que se hallan en las primeras fases de desarrollo.
OInvierten en sectores que conocen.

QONo suelen adquirir mas del 50% de la participacion.

QONo tienden a inclinarse por un sector econdmico determinado

QlIntentan aportar el maximo valor y tiempo para que la empresa crezca.

O Aunque no aceptan todas las posibles inversiones, rechazan menos que los
inversores formales (capital riesgo)

\ 0 Invierten cantidades menores por cada operacion que las ECR.




Bussines angels

Poniéndoles cara

|
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http://wwweseedrocket.com/es/
mentores/carlos-blanco/ i



Bussines angels

Poniéndoles cara
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Bussines angels

Tipos de Busines angels

a) Business angels operativos. Son \
En funcion del aquellos que realizan méas de una operacion,
nivel de actividad e incluso mas de una al afio, con el objetivo
de conseguir un determinado volumen de
inversiones.

b) Business angels pasivos. Aunque
dedica bastante tiempo a estudiar proyectos
de inversion, este tipo de inversor privado
todavia no ha realizado efectivamente

ninguna inversion en capital. /

.




Bussines angels

Tipos de Business angels

En funcion de
su rol dentro
de la empresa

Business angels empresariales. Directivos o ejecutivos de empresa en activo, \
prejubilados o jubilados que se implican mucho en la actividad y la gestién
de la empresa donde han invertido
Inversion por proyecto oscila entre los 50.000 -150.000 €
Business angels trabajadores. Directivos o0 ejecutivos de empresa que han
querido dar un giro a su actividad profesional o que han pasado por un
proceso de prejubilacion y todavia desean trabajar y aportar un valor
afiadido constante a la empresa donde han realizado la inversion.
Inversion por proyecto se sitla entre los 50.000 y los 90.000 €
Business angels consultores. Son directivos, ejecutivos o
profesionales que a pesar de continuar con su actividad
empresarial o profesional, quieren transmitir sus conocimientos a los
emprendedores que se encuentran al inicio de su proyecto empresarial.
No aporta capital, sino know how y red de contactos.
Business angels financieros. Empresarios que aunque aportan valor a la
empresa, no se implican excesivamente en su gestion, ya que
basicamente su objetivo es obtener una futura rentabilidad sobre el capy

aportado.
Inversion por proyecto entre los 150.000 euros y los 300.000 €




Bussines angels

- Tipos de Busines angels

En funcién del a) Business angels individuales. Estos inversores \
nimero de actlian de forma personal e individual.
inversores Por el volumen de inversion del proyecto empresarial,

no requieren la entrada de mas socios individuales.

a) Business angels sindicados. agrupacion de
business angels que invierte de manera conjunta.
Hay un business angels «principal» que lidera la
operacion y que aporta mas capital que el resto de

inversores.

Se diversifica el riesgo personal.

\ J




Bussines angels

Tipos de Busines angels

En funcion de a) Inversiones con finalidades econémicas. Participacion en
la finalidad de proyectos en los que se tenga un amplio conocimiento del
la inversion negocio. Con la aportacion de valor por parte del business
angel se intentara obtener una importante plusvalia a medio

plazo, entre cuatro y seis ahos.

b) Inversiones con finalidades sociales. Se trata de
inversiones que pretenden obtener beneficios de tipo social y
emocional con que, a partir de la inversion realizada, los business

angels alcancen el grado deseado de autoafirmacion y de
autosatisfaccion.

o




Bussines angels

;Qué les motiva?

No siempre el
movil es el
econémico

Seleccionar un proyecto empresarial de gran
éxito en el que el business angel pueda participar
activamente.

Reencontrar el potencial de los inicios de su
actividad como profesional.

Disfrutar del espiritu y el animo que
caracteriza el desarrollo de nuevos proyectos
empresariales.

Transferir sus conocimientos a los nuevosj

@prendedores.
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;COomo invierten?




Bussines angels

;COomo invierten?




-,

Es necesario invertir en multiples empresas




O de cada 10 inversiones fracasan
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Bussines angels

;Como invierten?

VIABLE NO ESCALABLE VIABLE Y ESCALABLE
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Bussines angels

;Como invierten?

Fase Start-up.

Inversion Entre 100.000 € v 150.000 £.

Sectores Informatica.
Salud y farmacia.

Telecomunicaciones.
Electronica.
Crecimienio + 200% en 3 anos.
Rendimiento 20%.




Business angels

JEn que se fijan?

El plan de empresa. \\
Los resultados econdmicos.

El nivel de inversion con respecto al riesgo del proyecto.
El equipo promotor
El conocimiento que se tiene del mercado y del producto.

Un equipo directivo sdlido, experimentado y competente.
Un producto Unico o un servicio bien diferenciado de la
competencia.

Una participacion importante del capital del emprendedor o
de su familia.

Un analisis claro del mercado del producto o servicio.

Un plan realista de crecimiento para los préximos 5-7 afnos.

.~ Un retorno fuerte de su inversion. /




Business angels

T Ve

A No solo aporta financiacion, sino que ademas \\
asesora en la estrategia a sequir.

QPuede proporcionar experiencia y ensenar al
emprendedor como utilizarla para maximizar el
potencial del negocio.

dComplementan los sistemas formales de capital
riesgo, y asi contribuyen a aumentar la presencia de
capital riesgo.

dTienen experiencia empresarial propia, y a menudo
prestan asesoramiento en calidad de mentores, de
modo que se fomenta la transferencia de
'vonocimientos y la creacion de riqueza... /

\_‘___—




Business angels

| B
El 70% de las start-ups qu presen

inversores, gsuslen ser descarta en las |
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Business angels

;Qué hacer para ser elegidos?

Aunque no hay ninguna
formula magica, si que es
verdad que podemos
aumentar en gran medida
nuestras posibilidades si
realizamos un gran
trabajo de preparacion
previo




Business angels

;Qué hacer para ser elegidos?

“edrr caclrrriverBHle prlerre, MJP CrriHrbs,
Heer sfrerrr orr cfererid 77
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Business angels

;Qué quiere un business angels?

A
Primero
averigua
que

- quleren
_ J




Business angels

. \
Conviertete
en una

empresa

- J




Business angels

{Qué quiere un angel?

Una propuesta directa

“Me gustaria Sr/ Sra inversor que invirtiera X€ por el Y%de mi
negocio. Mi empresa tendra unos resultados econdmicos de Z
dentro de Q afios. Mi propuesta sera valiosa a potenciales
compradores en P afos, y me propongo vendersela a ellos
dentro de 5-7 anos. Si analizamos operaciones similares en el
mercado anticipo que el negocio se vendera por un precio
equivalente a X5 veces el beneficio [a veces el multiplo es de
EBITDA o ingresos], y nuestras prediciones financieras
demuestran que seremos capaces de hacerlo en el periodo de
tiempo que proponemos.”



Business angels

Una idea clara y sencilla que solucione
un problema de mercado



Business angels

Una idea clara y sencilla que solucione
un problema de mercado

— MAL - “Una vez que tengamos una base de datos
de recursos humanos internacionales nuestros
beneficios vendran de los contactos que hagamos

v, esto... y les venderemos billetes de avion...

V...
— BIEN -“Seremos la organizacion lider en |a

recolocacion en Espana de recursos humanos
internacionales”



Business angels

a2 1 B - Un modelo de negocio que meta dinero
= 'BE en el bolsillo

» Un modelo creible de ingresos e idea de
negocio - necesidad de mercado y
escalabilidad

+ Evidencias creibles de que el negocio
funcionard, crecerd y serd escalable

o Ej. dfunciona en otro pais?
+ Proyecciones financieras realistas (icaja!)



Business angels

2 1 B - Un modelo de negocio que meta dinero
= '8k en el bolsillo

» Un modelo creible de ingresos e idea de
negocio - necesidad de mercado y
escalabilidad

Pondré una panaderia en la
Gran Via

El pan es un articulo de
primera necesidad. Todo el
mundo lo compra y lo come
a diario



Business angels

Un equipo gestor comprometido que parece'y
suena como que puede ejecutar el plan

— Suelen gustar mas los equipos con experiencia
empresarial 0 gente que rompe con
multinacionales para “hacer algo que sea mio”
los equipos son generalmente mas profesionales

~ Tiempo y dinero personal invertidos

"Hipotecamos la casa para comprar |a panaderia”

“El mejor panadero de la comarca es nuestro
S0Ci0”

“Curramos 16 horas dia creando y vendiendo pan”
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“Implicate a nivel racional y
emocional”



Business angels

« Un plan de negocio creible y listo para
echar a andar... a falta de gasolina
(dinero)

* Anade valor - sector conocido por el
angel

~ Suficientes participaciongs, a una
valoracion razonble

-S%minimo (voz) - 30%maximo
</ -Nunca 51%(ide quien es1a empresa?)



Business angels

Valoracion empresas
EBITDA x valor entre 4 v
(por gjemplo 6)

EBITDA es el
resultado bruto sin
[Ncorporar los gastos
Dol intereses,
impuestos,

depreciaciones o
amortizaciones.




Business angels

Valoracion empresas
EBITDA x valor entre 4 v
(por gjemplo 6)

Ebitda a los 5 afios= 200.000 €

Valoracién empresa = 200.000 x 6=
1.200.000 €

Inversién business angels hoy= 100.000 €

Formula capitalizacion: Cf= Co (L4+-H)m

Co= inversién inicial
i= tipo interés (entre 30%-40%) .-30%
n= tiempo de la inversién: 5

Cf= 100.000 (1+0,30)° = 371.293
371.293/1.200.000 x 100= 31%




Business angels

Un retorno atractivo de la inversion

TIR buscada

75% 55% 40% 25%
Comienzo Prototipo Inicio Expansion
actividad comercializacion

Fuente, PWC




Business angels

1Y que se lo pongan facil!

- Informacion, reuniones, cartas de intenciones,
calculos de beneficios, etc.

+ Words, excels, power points
+ Plan de negocio (Word)

+ [nformacion financiera (Excel)
+ Presentacion de venta (PPT)

- Ensuma: emprendedores preparados



Business angels

;Qué es lo que se encuentran?

INo sabes quien soy!
— Investiga al angel antes de preguntarle

Pobre administracion

— Esraro que el emprendedor compruebe que la
informacion que se ha enviado previamente al
inversor realmente le haya Ilegado

Propuesta de inversion poco clara

— Hace falta una valoracion premoney, pero
también un calculo del retorno de la inversion
que se le propone al angel, generalmente un
multiplo




Business angels

iIChorradas!

Los angeles son gente de negocios experta. No les
digas por tanto cosas que no se correspondan con su
experiencia en el mundo real:

“Vamos a conseguir 250.000 registros en nuestra web con un coste medio
de 1€ por registro”

“Vamos a reducir los costes de contratar de personal usando la red
alumni de nuestro MBA"

“Si cada usuario gue captemos estd en nuestra plataforma una media de
2 horas al dia cumpliremos con nuestras proyecciones financieras”

“Estaremos totalmente operativos 60 dias despues de recibir la
financiacion, y en 6 meses estaremos generando caja”

iiEn 60 dias esta el nuevo Facebook listo, y ganaremos 3M£ en 9 meses!!



Business angels

Emprendedores ingenuos o
negligentes

é) ~"Quiero que invierta en mi
porqueeeeee...
8 & ~“Uy, los datos financieros estan
g )

actualizados a 2009. Lo siento.”
- "Anda, ide verdad no recibio nuestra
H documentacion?

- : ~"Pues no sé como funciona un

proceso de inversion’




[Business angels

15U dinero es muy caro

- Los anqeles aceptan riesqos muy altos (14 de
cada 20 proyectos fracasan), y por eso esperan
altos retornos de inversion - no es avaricia, ies
logica!

- Podrés consequir dinero mas barato en etapas
posteriores cuando |a valoracion de tu empresa
aumente y cuando puedas anadir deuda a tu
balance



Business angels

No hay datos o informacion de respaldo:

- "El plan de negocio esta casi listo. Lo enviaremos
dentro de..."

- "Tenemos datos financieros alucinantes, pero sin
cuenta de pérdidas y ganancias mensuales i plan
de tesoreria de aqui a 3 afios"

- "Tenemos que preparle la carta de intenciones, y

| lo haremos pronto. La enviaremos..."




Business angels

Los emprendedores se rinden demasiado
facilmente

- Los anqeles no quieren ser hostigados, pero
admiran a la gente determinada

- 5 la propuesta mejora, diselo

- S recibes un “no" prequnta por que. Nadie mejor
(Ue Un Inversor para ayudarte a mejorar




Business angels

Y presentaciones horribles

Mala administracion de contenido y tiempos - hay que
saber a que publico nos dirigimos y de cuanto
tiempo disponemos (y no pasarnos)

Inadecuado control técnico - iluminacion de la sala,
control del proyecto, portatil, disposicion del
publico, visibilidad, volumen, salta el Skype o el
salvapantallas...

No hay historia - ni secuencia ldgica

El CEO domina; el resto del equipo ni aparece

Nos pasamos hablando de las maravillas de nuestro
producto y equipo




Business angels

No hay interaccion con el publico - De verdad crees
que el angel lo ha pillado después de 30 sequndos?
¢5e 10 has preguntado?

Diapositivas e imagenes muy complejas y confusas -
menos es mas, [0 debe entender tu abuela - ipodrias
dar la presentacion sin ellas?

No hay conclusion - éQue quieres que haga ahora?

No se entiende el valor de |a sesion de preguntas y
respuestas - objecciones poco sinceras, hablar por
hablar en vez de reconocer que no se sabe (pero

. que te puedo dar la respuesta otro dia)




Hablar no
* eslo
mIismo

que
comunicar’




Business angels

¢Como hacer una buena presentacion?

Empecemos

Solo 10-15 diapositivas
Recopila toda la info de la empresa disponible

Selecciona solo info critica y espectacular. El
resto, al anexo

Convierte todo el texto que puedas en material
grafico

Usa solo imagenes creadas por tu equipo y que
aporten valor

La presentacion sera una historia corta, simple y
l0gica

Tamafo minimo texto 30 puntos




Bussines angels

L -

= L— - s _I..

- - = LB -
L]

# B _—
B il i g
T g . r u 7 b ol - T-'..—.
_Jr. [ E o5 - ~
- =y £ . § =,
- , b s 5
- ¥ . "
# " - ¥ . A o
] -



Bussines angels

Caracteristicas

QSon personas (no empresas) que tienen dinero e invierten \\
una parte en proyectos emprendedores
Q A diferencia capital riesgo: inversion informal
O No regulado
Q Su horizonte de inversion es mas flexible que en el
capital riesgo (las entidades de capital riesgo responden
frente a terceros)
Q La estrategia de inversion y desinversion menos

a definida
QA Invierten aportando capital: toman participaciones
minoritarias en empresas

\J O Arriesgan su propio dinero (capital riesgo el de terceros)

Q Pero no solo aportan recursos financieros sino también
“capital inteligente”
Q Caracter temporal
A Invierten en cualquier etapa pero preferentemente en
etapas iniciales y en empresas con alto potencial de

crecimiento
QO Diversifican inversion




o retirados, con capacidad de inversion
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O representantes de famlly off" ices y
oficinas de inversion




con un amplio conocimiento de
determinados sectores

_——




Que impulsan el desarrollo de proyectos
empresariales con alto potencial de
crecimiento







Aportando capital
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Los BA’s no entran en la gestion del dia a

dia y confian en los emprendedores
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Las caracteristicas principales de los
business angels son:

Invierten su propio dinero




| "
Sus decisiones de inversion son también

emocionales y no son solo financieras




Satisfaccion personal, realizacion

o~
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Fuente externa de innovacion
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Vinculacion a gente joven con nuevas ideas

t
EE | h = __._r? g

learning

is talking.

eaching is
listening,




Invierten solo en zonas proximas a su lugar
de residencia




.os importes invertidos son inferiores a la
media de las entidades de capital riesgo




No tienen tanta prisa como el capital
riesgo o las grandes empresas




La desinversion requiere de esperay
suele ser mas lenta




La rentabilidad es generalmente inferior




Los pocos BA's que actuan ha/“tienen un
poco de atrevidos y mucho de romanticos.

]




Business angels

¢Como hacer una buena presentacion?

No apifies cosas - no se leeran

Sonrie.

Habla lento y alto. iQue te oigan!
Interacciona con el publico. Pregintale.

Pasion. A los inversores les impresiona. ¢Como?
Voz alta +entusiasmo desbordado sobre lo que
haces.

Que te quieran o te odien. Todo menos
indiferencia.

Recuerda: objetivo - generar otra reunion




Business angels

¢Como hacer una buena presentacion?

Esquema

1. Descripcion rapida  11.Propuesta y estado
2 Problema de inversion

3. Solucién 12.Cronograma

4. Prototipo 13.Info financiera

5. Atractivo de mercado 14.Cierre

6. Modelo de negocio

7. La magia

8. Competencia

9. Plan de marketing

10.Equipo




Business angels

1. Descripcion rapida

Di en 1 frase qué hace tu empresa. Corto.
Simple. Memorable.

En los 30 sequndos siguientes expande |a primera
frase con una historia (personal o impersonal ).
A los seres humanos nos encantan las historias

Para mas impacto, esto se hace sin power point,
mirando al publico a los 0] os. Hablando lento.

Y luego, pausa.



Business angels

2. Problema

« Estado actual del cliente

» Problemas que tiene, quiere evitar, falta de
oportunidades, consecuencias

« {Queé estado futuro del cliente es desable?

» Soluciones, problemas evitados, nuevas
oportunidades

» Beneficios para el cliente
» Describe al cliente, y cuantos son
« {Por qué sabes de este problema?




Business angels

3. Solucion
« Soluciones obvias y dramaticas.

« Describir producto y caracteristicas

» Tiene que ser X10 veces mejor que el resto
+ ({Qué tiene que otros no? Usa nimeros.

+ {Pruebas de que funciona?

« Propuesta de valor para el cliente =(seriedad
del estado actual +beneficios del estado
futuro) / coste de la solucion. Explica por qué
seriedad +beneficios >coste

_» Testimonios de clientes




Business angels

B 4. Prototipo
» Muestra 1 foto, video, diagrama o material
grafico del producto o servicio
+ 0 ¢l producto fisico, si es posible
» Si esta listo dilo. Si no, icuando lo estara?



Business angels

PAUSA. 5 segundos. Y luego di:

“Durante estos minutos hemos presentado como
nuestra empresa ha solucionado un importante
problema a nuestro cliente. A continuacién
vamos a presentar como vamos a hacer crecer
este negocio en algo que compraran miles de
clientes y que generara millones de euros”

Esta transicion es una pausa, recopilacion, y
prepara al publico para lo que viene



Business angels

5. Atractivo de mercado

« Presenta tu mercado de abajo a arriba
* 3 principales segmentos. Nombres, nimeros

« Determina tu mercado total partiendo de
cada segmento

« Determina tu categoria de mercado
» Mercado MUY grande, o si no no invertiran

+ Calcllalo asi: X clientes * n2 de veces que
compran * precio Y =NUMERO MUY GRANDE

* 7Z%de crecimiento anual (MUY GRANDE TB)

* Pruebas: informes, investigacion personal,
actividad habitual empresa

i



Business angels

6. Modelo de negocio

« {Como va el dinero del bolsillo del cliente=al
tuyo?

* Info clave

» 1-3 fuentes de caja criticas, priorizadas por
tamano, crecimiento y potencial

» Cuando se alcanza el punto de equilibrio, y
luego beneficios

» Margenes brutos
» {Que competidores usan este modelo?
» {Cuantos ingresos son recurrentes?




Business angels

1. La magia

+ {Por qué compraran tu producto y no el 4'la
competencia?

+ Lista de barreras de entrada: tecnologias,
distribucion, patentes, cuota de mercado,
equipo, exclusividades, muchas ventas, gran
marketing, clientes sin capacidad de maniobra

+ {Por que volveran los clientes a ti?

« {Por qué tus barreras siempre estaran delante
de la competencia?

i



Business angels

: - 8. Competencia

» Numero total. Y 1-3 principales competideres o
substitutos

~+ Haz una lista de las caracteristicas que te
- hacen X10 mejor, diferente, 0 mas de nicho
que tu competencia.

» Haz una tabla comparativa con la competencia

» Si un competidor tiene algo Unico, destacalo. Y
cOmo vas a solventar esa ventaja

« Si sabes como va a evolucionar tu competencia
dilo. Alos inversores les impresiona porque
indica un solido pensamiento estratéaico

e
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9. Plan de marketing

« 1-2 principales estrategias para llegar a
clientes e interesarles por tu oferta

» Explica estos puntos:
« Producto (evolucion, marca)
* Precio (por unidad, volumen, evolucion)

« Distribucion (posicionamiento en mercado,
fuerza de ventas, canales)

» Promocion (publicidad, RRPP, web..)
« Métricas clave (volumen, coste, conversion..)
» Considera utilizar un cronograma




Business angels

10. Equipo

« 2-4 ¢jecutivos principales. Fotos,

+ Nombre, edad, puesto, anos de experiencia en
técnica X 0 empresa Z, hitos conseguidos

+ Un equipo completo tiene un emprendedor (0
empresario experto) +un técnico +un
vendedor +un financiero

+ S hay inversores, consej eros, mentores o
referencias, decirlas.




Business angels

11. Propuesta y estado de
inversion
* Propuesta de inversion
« Perfil de inversor que se busca
» Ticket por angel
» %de participaciones a X valoracion premoney
* 5-30%para el angel
» Demuestra que tu valoracion se corresponde
con otras parecidas

« Estrategia de salida: venta a 39, entrada de
capital riesgo...

« Rentabilidad (ROI)
« Chuleta: minimo TIR 42%salida a 4 afios, 0

doblar inversion por aino de permanencia en
empresa. Total X4




Business angels

EEMHM 12. Cronograma
WlalsTalslelalals lnlulel ° {Qué haras con el capital?
G 1 » Lista de hitos y fechas
* Desarrollo de producto
« Contratar personal clave
* Compra de infraestructura
« Lanzamiento de marketing y ventas
* Ingresos
» Nuevos clientes
* Punto de equilibrio
» Comienzo de escalabilidad

« Internacionalizacion
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13. Info financiera

+ Métricas clave: ventas +mérgenes +ingresos +
costes +beneficio +tesoreria

« Incluir afos anteriores y proyecciones a 3-5 afios

» Incluir principales hipotesis de mercado: numero
de ventas, clientes, %de mercado, tasa de
conversion

+ Presentarlo en tablas y con nimeros resumidos
(ef: 2.483.313 =2,4M¢)

* Indicar cuando empieza el flujo de caja positivo
tras la inversion, para que lo sepan claramente
|0 Inversores
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14. Cerramos

- Resume brevemente por qué esto es ufia
oportunidad para que el inversor gane mucho
dinero

- Llama a la accidén. Di qué es lo siguiente que
tiene que hacer

« Di a los inversores que se identifiquen
» Enviales algo extra, o un regalo

- Sugiere fechas para hablar por teléfono o
reunirse

« Da las gracias, y obtén datos de contacto

« Mantén el contacto, sobre todo si buenas
noticias




Business angels

El punto de equilibnio se conseguiran XX meses después de recibir la financiacién, y se
facturara un total de X XM€, con un EBITDA de X X%, XX meses después de recibir la

financiacion, lo que dara un retormno al inversor de X veces.
AN,
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be.com/watch?v=_WS8uAOILXhO

/Qué te parece
esta
presentacion?

;Crees en el
proyecto?
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,.--

watch?v=IqUczHzZ2zlc
;Y esta?

Jnvertirias
en este
proyecto?
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Procedimiento

Negociacion
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Plan de
negocio
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Valoracion del proyecto

-

=
negocio
. 65




Business angels

Negociacion

Acuerdo de
confidencialidad
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Carta de intenciones

Expresa las intenciones del business angel en relacion con el proyecto.

En la carta de intenciones el inversor:
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 Declara su compromiso formal de continuar las negociaciones con
el fin de llegar a un acuerdo final de inversion.
em'e e Si es conveniente, fija los acuerdos a que se hayan comprometido
atz  las partes hasta el momento.
ﬂﬂﬂiﬂﬂiﬁﬂﬂm » Establece que todas las negociaciones posteriores partiran de
et £ |0S @acuerdos establecidos en la carta de intenciones.
s . Marca los puntos iniciales o basicos de todo el acuerdo: el
volumen de la inversion que debe realizarse, la participacion que se
5 ¢t vendera, la duracidn, la voluntad de la salida, etc.
i @ e Establece un conjunto de normas, de caracter temporal, que
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; regiran las negociaciones futuras, como la realizacién de una debida
|a diligencia o un calendario para delimitar los periodos de negociacién,
etc.
e Se suele incluir la clausula de exclusividad, la cual tiene una
cierta relevancia, ya que en este estadio de la negociacion especifica
que el emprendedor o la empresa no pueden poner en marcha ningun
s 0ceso de negociacion con ningun otro business angel.
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Business angels

| Due diligence

Es un proceso técnico por el cual el business angel puede
conocer la situacion actual de la empresa en la que desea
invertir, y que determina y cuantifica la veraddad de los
Yy de la empresa, es decir el conjunto de
bienes, derechos y obligaciones.

La finalidad de la debida diligencia se concreta en la
determinacion de unas bases objetivas con el fin de:

» Tomar la decision de invertir.
» Negociar el precio de la compra.
 Negociar la cobertura de garantias.

La debida diligencia se puede utilizar como una herramienta
de creacion de valor, ya que puede poner de manifiesto

ciertos mecanismos de gestion hasta ahora ineficientes
y, que una vez corregidos, pueden ayudar a aumentar el valor

0 de la empresa.
AN




Business angels

lnversion

Contrato de
inversion

- R



Su labor no esta regulada, no tiene una
fiscalidad o unas reglas del juego definidas
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Por este motivo la gente no sabe que es, que
representa ni que significa ser un Business
Angel.




Desde 2010 hay ayudas al Impulso a las ‘
Redes de “Business Angels”




Business angels

En el mercado, existen problemas de informacion, comunicacion,
conocimiento y percepcion de expectativas en los potenciales
inversores y en los emprendedores que demandan capital.

Muchos potenciales inversores no conocen en detalle el proceso de
inversion privada, la propia existencia de proyectos interesantes
donde invertir o como evaluar su potencial.

Muchos emprendedores no encuentran y no conocen donde
encontrar la financiacion que necesitan debido a que no tienen las
suficientes garantias o trayectoria en el mercado.

Para los emprendedores que buscan financiacion, el inversor es un
“extrafio”, y para el inversor, el proyecto es un “riesgo”.

» Portanto, aparece la oportunidad de poner en contacto a ambas
partes, y la necesidad de crear redes y grupos de inversores o
Business Angels Networks.




Business angels

’r Las redes de business angels son organizaciones que agrupan
. .. i inversores y los ponen en contacto con emprendedores que

P |

e -~ buscan CAPITAL para financiar sus proyectos empresariales.

/- * Puntode encuentro entre oferta y demanda de capital,
semejante a una “agencia matrimonial” cuya tarea es

emparejar cada emprendedor con el inversor mas adecuadoy
viceversa.

» Mecanismo paraincrementar la eficiencia del mercado y el
numero de inversiones, ya que facilita la actividad y |a
cooperacion de los miembraos.
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SERVICIOS A SERVICIOS A
INVERSORES EMPRENDEDORES
Establecer el perfil de los Establecer el perfil de los
inversores proyectos
Identificar, contactar, reclutar Recibir, evaluar y
y clasificar a los inversores seleccionar proyecios
Sl cumplenlos
= = requisitos - -
establecidos
Formar y dar servicios de Apoyar el desarrollo del plan de
analisis de riesgo asociadoa la negocio y optimizar su
tecnologia si proceds presentacion si proce de

Circulacion / Foros de inversion

PROCESO DE INVERSION / ACUERDO



Business angels

Mas informacion sobre redes: www.aeban es

YBAN
P

ASOCIACION ESPANOLA
BUSINESS ANGELS
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AEBAN esa Asociacion Espafiola de Business Angels
Networks, una asociacion sin animo de lucro,
Independiente y organizada democraticamente que
asocia a las principales Redes de Business Angels que
existen en Espafia. Constituida en noviembre del afio 2008
al amparo de la Ley 12002, AEBAN tiene como misidn
principal promocionar [a actividad de los Business Angels
Y de las Redes de Business Angels en el territorio espafiol

. como parte fundamental del sistema de I+D+i nacional,




Business angels

Fn la actualidad AEBAN asocia un total de 26
Redes de Business Angels con sede principal en
1t Comunidades Autonomas. Estas redes asu
VeZ asocian cerca de 400 inversores que en
Uitimo afio movilizaron recursos por valor de 20

I millones de ¢




A nivel Galicia.

CIRCULO DE EMPRESARIOS DE GALICIA

Muestro Circulo  Servicios

RedInvest

Eed de inversores privados

TR

Asociados

)

Opinion  Tribuna  Foros CFV

constituye - entre sus miembros una red .de
nversores dispuestos nalizar las propuestas
empresarales presentadas por
con nuevas ideas, prr_‘-:u:tas ¥ procesos. Esta
agctividad se inicio hace se1s-anos con el programa
“Invierta™ gue hoy culming con la creacion de una
red de inversores (business angels). Las redes d
business angels en Europa agrupan @ Cerca d
100.000 inversores, una oifra todavia peguena en
comparacion con las de EE.UL., y en Espana estan
en un-clare proceso de desarrolo.

(=1)
Gl

EMprendedores

3]

m

Contacto

W1/,

“~
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ACCESD ASOCIADOS

usuario

'Ha olvidado su contrasena?

http: / /wwwl cIubflnancmrev:gq,mml proyectos._ re[c)imvest asp

Como formar parte delared
Envienos su proyecto

Proyectos presentados

BUSCADDR

buscar

PROXIMAS ACTIYVIDRDES



A nivel Galicia...

QO Recepcion del perfil empresarial, resumen ejecutivo del proyecto y \
curriculo del emprendedor a través esta web.

QAnalisis del proyecto por parte del Comité Evaluador.

Posteriormente se comunica al emprendedor la aceptacion o
denegacion de su proyecto.

QSe facilitan los contactos para la negociacion de los inversores con

los emprendedores. La Red no participa en este proceso.

QSe organizan Foros de Inversion, como plataforma entre
emprendedores e inversores, en la que los promotores de proyectos
disponen de 15 minutos para exponer los principales aspectos del
mismo Yy la oportunidad de inversion (modelo de negocio,
oportunidad de mercado, equipo de gestion y oportunidad de
rentabilidad y salida). Cada foro reine un maximo de 8 proyectos/

-




A nivel Galicia...

INNOBAN INNOBAN BUSINESS ANGELS EMPRENDEDORES EVENTOS MAS... INICIAR SESION

RED DE BUSINESS ANGELS INNOBAN

- PROMOVEMOS LA INVERSION ANGEL -

BUSCAMOS PROYECTOS INNOVADORES EN FASES INCIALES (SEED Y STARTUP)

ENVIA TU PROYECTO

Follow @innoBAN || 1,507 followers 753 [T
w @ & ollow i Me gusia el

EMPRENDEDORES BUSINESS ANGELS EVENTOS Y DIFUSION




